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Ausschöpfung der vorhandenen Absatz-, Umsatz- und

Ertragspotentiale bei Bestandskunden

Akquisition von Neukunden im Fachhandel

Absatzverantwortung für das Verkaufsgebiet

Planung und Durchführung von Verkaufsförderungs-

maßnahmen

Anwendungstechnische Unterstützung von Verarbeitern
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belastbares Netzwerk im Baustofffachhandel

kaufmännisch und/oder technisch abgeschlossene

Ausbildung

mindestens 5-jährige Außendiensterfahrung ist wünschenswert

vorzugsweise im Segment Fassade / Putz / WDVS

gutes technisches Verständnis und sichere Präsentations-

fähigkeit

hohe Reisebereitschaft mit Übernachtung im Verkaufsgebiet

 

 

Gebietsverkaufsleiter (m/w/d) für Nordrhein-Westfalen, Niedersachsen und Bremen   
mit bestehendem Wohnsitz im Großraum Nordrhein-Westfalen  

 

muro Bauprodukte GmbH ist ein expandierender deutscher Hersteller von Grundierungen, Fassadenfarben und -putzen,

Edelputzen innen/außen sowie Sanierputz- und WDSV-Systemen.

Unsere Vertriebgesellschaft agiert aktiv im B2B-Geschäft und versteht sich als Partner des Baustofffachhandels. Kurze

Entscheidungswege und Kundennähe sind uns wichtig. 

Sie berichten direkt an den Leiter Vertrieb & Marketing und können eine leistungsorientierte Vergütung erwarten. Ein
neutraler Firmen-PKW (auch zur privaten Nutzung) sowie moderne Kommunikationsmittel stehen für Ihre Arbeit zur

Verfügung. 

Für die Gewinnung von Neukunden und die Betreuung von Bestandskunden suchen wir in unbefristeter Festanstellung

einen 

WIR SUCHEN VERSTÄRKUNG

DAS UNTERNEHMEN

 unger@muro-bauprodukte.de
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